
	

Acciones Rápidas para Mejorar Flujo de Efectivo


Principales acciones que ayudan a mejorar el Flujo de Efectivo rápidamente.

1. Implantar el Sistema de Probar y Medir para todo
2. Mejorar Conversión. Usar Guiones de Venta – Llamadas Entrantes y salientes
3. Subir los precios
4. Promover Venta Adicional – Venta Cruzada y Venta Hacia Arriba
5. Poner un Artículo de Relaciones Públicas
6. Correo Directo a clientes existentes seguido de Telemercadeo
7. [bookmark: _GoBack]Llamadas en Frío – Usar guiones
8. Extender Crédito de Proveedores – o cualquier otro crédito
9. Ventas Prepagadas
10. Usar una Agencia de Cobranza para las deudas de clientes
11. Ventas a Puerta Cerrada – Tráete un amigo
12. Ofertas en Paquete – Líneas de rápido desplazamiento con líneas de lento movimiento
13. Campaña de Productos Añadidos en la venta – oferta con una fecha límite (sólo por esta semana)
14. Anfitrión Beneficiario Revertido (vende los productos de otro por un %)
15. Incrementar la rotación del inventario – racionalización de inventarios (inventario lento para afuera)
16. Realizar Eventos – que generen publicidad
17. Vender los activos en exceso
18. Pequeños anuncios – Clasificados – Anuncios spot para generar prospectos
19. Aplicar/Mejorar Incentivos al Equipo de Ventas
20. Implantar una política de precios dividida en diferentes niveles
21. Pedir Referencias – Poner un precio para referencias y uno para no referencias
22. Teléfono – Preguntar por referencias después de la venta
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